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面对这样的挑战和限制因素，我

们加强了和行业伙伴、其他市场参与

者以及政府部门之间的合作。比如

我们和中航工业共建了一个空中交

通管理实验室 (ATMLab)，主要是为

了更好地开发技术，进一步提高空域

的利用效率。此外，还通过和其他一

些行业合作伙伴的项目合作来共同

推动地面基础设施的改善。但是不

管有什么样的挑战和限制因素，由于

总体需求的增长势头非常迅猛，市场

的快速发展是必然的趋势，相信需求

的增长会促进很多问题的解决。

刘柱：目前，霍尼韦尔为公务和

通用航空提供的产品和服务包括哪

些？

骆维航：作为一个全球的集成

制造商，霍尼韦尔在公务和通用航空

领域拥有最完整的产品线，产品覆盖

从机头到机尾，从机械类产品到航电

产品。为 OEM 制造商提供包括发

动机、航空电子、环境控制以及机轮

刹车等在内的所有产品。同时，霍

尼韦尔拥有完善的售后服务体系，

比如针对发动机和辅助动力装置的

维护计划以及为航空公司提供的服

务项目等。例如：我们的高端综合

航电系统——Primus EPIC，安装

在湾流、Falcon 的很多机型上。我

们的 HTS7000 发动机，安装在巴西

航空的 450 和 500、湾流的 280 和

Challenge 300 等机型上。我相信

随着中国业务的增长，所有这些产品

类别都会有它的中国版本。

在中国，霍尼韦尔的首要任务是

客户服务。我们的关注点源于在中

国市场已经确定的需求。除了缺乏

专业技术和基础设施，中国还缺乏大

量的本地机构来支持飞机维修，霍尼

韦尔注重客户支持，是因为我们了解

中国公务机市场存在的这些挑战，并

能够通过定制的售后方案来解决这

些问题。

刘柱：打好基础之后，霍尼韦尔

有哪些具体的策略进一步扩展中国

霍尼韦尔公司加大在华投

资，积极地参与到中国公务机

市场的发展中，为中国公务机

市场的培育和发展起到了很好

的促进作用。

当谈及如何看待投入和产

出的问题时，骆维航告诉记者：

“我们很高兴能在这一市场发

展的早期阶段就参与进来。在

我们的一系列市场投入中，其

中一个投资重点就是提供更多

的基础设施的支持，以确保我

们设备的运行效率。此外，我

们非常认真地听取了当地服务

部门所提供的客户和终端用户

的反馈意见。另外，我们做好

了人员、部件、技术支持这些最

基本的投资并夯实基础，随着

市场的不断发展，自然会有得

到回报的那一天，这个预期是

3~5 年。”

骆维航还表示：“我们很荣

幸有机会能够做大中国的业

务，公务与通用航空市场的增

长让我们觉得非常振奋心，对

于中国公务与通用航空市场的

发展我们充满了信心。”

霍尼韦尔在致力于通航发

展的同时，也向公众传达了有

利于通航发展的健康理念。

市场的先行者

采 访 印 象

市场？

骆维航：一方面我们在上海建

立提供这些零部件的仓库，这样可以

保证在客户出现问题的时候，及时运

送这些部件。另一方面，我们在上海

建立了技术运营中心，这是全球第四

家技术运营中心 , 将为霍尼韦尔在

中国的客户提供关于霍尼韦尔机械

和航空电子产品方面的技术咨询、故

障检修和问题存档等服务。

此外，我们还扩大了已有的中国

飞机平台上的产品线，目前在中国有

两个具体的合作项目。一是哈飞生

产的运 12F，适航取证将在今年年底

完成，这个飞机上装有霍尼韦尔的

Primus EPIC。另一个是昌河飞机

制造厂生产的 AC311 直升飞机，这

个飞机上装有霍尼韦尔的 LTS101

引擎，并且 AC311 已经获得型号

合格证审定委员会颁发的型号合格

证，可以开始用户交付。我们也在

和其他的客户探讨其他项目上的一

些潜在的合作，包括之前所讲到的

ATMLab。另外，大家也了解到我们

在中国的技术中心有 500 多名工程

师，他们会对具体的项目提供技术支

持。

面对中国客户，我们已有非常详

尽的计划，其中包括对中国市场客户

的产品支持以及针对售后渠道合作

伙伴的策略。我们已设计并制定了

可覆盖中国各个地区的售后支持框

架，并在北京、上海、天津、广州和西

安拥有渠道合作伙伴和服务中心，基

于全盘发展的扩展计划正在紧锣密

鼓的筹划中。

刘柱：除了前面提到的两个项

目，霍尼韦尔未来在公务与通用航空

OEM 领域还有哪些合作计划？ 

骆维航：除了这两个正在进行

的项目以外，我们还有其他几个正在

沟通中的项目，比如关于珠海的通

航、通飞大约有五六个项目；石家庄

飞机制造厂的相关项目；哈飞的直

升机项目。

另外，哈飞和巴西航空公司有一

个合资公司（哈尔滨安博威飞机工业

有限公司），前期生产过 145 架飞机，

目前已经完成交付，他们将在明年重

新启动 Legacy650 项目，此机型也

装载了很多霍尼韦尔的设备。

同时还有一个在成都开展的项

目，即成飞和塞斯纳的项目，上个月在

上海已经正式宣布启动，他们即将生产

的两款飞机上有很多霍尼韦尔的设备。

此外，我们大概在两个月的时间

内将能最终敲定我们在中国的发动

机维修中心项目。我们也非常看好

中国商用直升机市场的发展空间。

霍尼韦尔有很多成熟的技术，已为中

国这部分市场的发展做好准备。
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